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Agbar alarga un mes
el plazo de aceptacion
de la opa de Cassa

FINALIZARA EL 16 DE DICIEMBRE

S.58./8.0.Barcelona/Sevilla

La oferta de compra lanzada
por Aguas de Barcelona
(Agbar) sobre Aigiies de Sa-
badell (Cassa) se alarga. El
grupo que preside Angel Si-
mon ha solicitado ala CNMV
ampliar un mes mas el plazo
deaceptacion delaoferta, que
ahora se extender4 hasta el
proximo 16 de diciembre.

El objetivo de la peticion
responde a la voluntad de
Agbar de que los accionistas
de Cassa dispongan de mas
tiempo para meditar la oferta,
consistente en el pago en me-
talico de 66,65 euros por cada
accion del operador de aguas
de Sabadell.

Agbar lanzd la opa en julio,
aunque la operacion no fue

~ aceptada formalmente por la
CNMYV hasta el pasado 14 de
octubre. El consejo de admi-
nistracion de Cassa se ha pro-
nunciado en contra de 1a ope-
racién v ha pedido a sus ac-
cionistas que no acepten la
oferta por considerarla “hos-
til” e insuficiente. Cassa valo-
ra sus acciones en una hor-
quilla que vade 79 a 96 euros.

Por otro lado y a falta de la
confirmacién oficial, Agbar
ha resultado vencedora en el
concurso convocado por el
Ayuntamiento de Huelva pa-
rala adjudicacion del 49% de
la Empresa Municipal de

El grupo catalan se
adjudica, junto a
Unicaja y Caja
Granada, el 49%
de Aguas de Huelva

Aguas de la ciudad andaluza
(Emahsa).

El grupo catalan concurrio
a través de la sociedad Aqua-
gest; de la que posee la mitad
del accionariado. El resto esta
en manos de Unicaja (35%) y
Caja Granada (15%,).

De esta manera, Aquagest
se hace con uno de los mayo-
res contratos que se han lici-
tado en Espafia en los tiltimos
afios, al tiempo que refuerza
su posicion en Andalucia,
donde ya da servicio a casi 1,2
millones de personas, cifra
que supera los dos millones
en verano. Entre otros muni-
cipios, esta presente en Gra-
nada, Marbella, Roquetas de
Mar (Almeria), San Fernando
(Cadiz) y Lucena (Cordoba).

El Ayuntamiento onuben-
se —que conservara el 51% del
capital- ha valorado tanto los
aspectos técnicos como los
economicos para decantarse
por esta firma ante sus dos ri-
vales. Aquagest ha ofrecido
57,3 millones, frente a los 53,3
millones de la UTE formada

por Cespa y Gestagua y los
45,3 millones de Aqualia.
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